GOLDBECK

Architekten /
Bauingenieure als Sales

Manager (m/w/d) far
schlUsselfertige Wohn-
und
Gewerbeimmobilien

Schwerpunkt Kundenberatung und
Planungskoordination

Aufgaben

I Als Gesicht unseres Unternehmens gewinnen Sie regionale
Bauherren und Investoren

I Hierfur beraten Sie unsere Stamm- und Neukunden
ganzheitlich vom ersten Kennenlernen Uber die technische
Konzeption bis zum Vertragsabschluss

=

Sie steuern und koordinieren das interdisziplinare
Projektteam fur die Angebotsphase aus internen sowie
externen Architekten und Fachingenieuren

=

Die Baukosten ermitteln Sie mit Hilfe unserer modernen
Tools zwecks kundenorientierter, Uberzeugender
Angebotserstellung

=

Die erstellten und bepreisten Angebote UberfUhren Sie in
Vertrage, deren Gestaltung, Verhandlung und Abschluss mit
unseren Kunden Sie begleiten

=

Sie begeistern mit einem erstklassigen Service und
Uberzeugen so unsere Kunden auch nach Abschluss des
Projekts und fordern langfristige Partnerschaften.

Uber GOLDBECK

GOLDBECK realisiert zukunftsweisende Immmobilien in Europa. Wir verstehen Gebaude als
Produkte und bieten alle Leistungen aus einer Hand: vom Design Uber den Bau bis zu
Services im Betrieb. Aktuell beschaftigt unser Familienunternehmen mehr als 12.500
Mitarbeitende an Uber 100 Standorten bei einer Gesamtleistung von Uber 6,4 Mrd. Euro.
Unser Anspruch ,building excellence"” steht dabei fUr Spitzenleistungen beim Planen,
Bauen und Betreiben sowie die Weiterentwicklung unserer Talente — Zukunftsfahigkeit

inklusive.

Unser neues BUrogebaude in den Headquarters HUrth bietet modernste Arbeitswelten. Es
erwarten Sie spannende und herausfordernde Bauprojekte im SchlUsselfertigbau. Freuen
Sie sich auf eine offene und digitale Arbeitsumgebung sowie leidenschaftliche Kicker-

Duelle in der Mittagspause.

Ort: Kéln (Hurth)

Job-ID: 9054

Profil

I Sie haben ein abgeschlossenes Studium der Architektur, des
Bauingenieurwesens, Wirtschaftsingenieurwesens (Bau)
oder eine vergleichbare Fachrichtung

I Einschlagige Erfahrung in der Zusammenarbeit mit
Bauherren konnten Sie bereits durch vorherige Tatigkeiten
sammeln - bspw. in der Projektleitung eines Bauprojektes
oder der Architektur

I Idealerweise bringen Sie praktische Erfahrung in der
Kundenberatung und dem Vertrieb bereits mit, alternativ
haben Sie eine Affinitat und Interesse daran diese Aufgaben
kennenzulernen

I Von Vorteil ist Erfanrung im Bereich der Kalkulation, dem
Vertragswesen und der VOB

I Sie behalten stets die Kundenperspektive im Blick und
haben Freude am eigenstandigen und unternehmerischen
Handeln im Team

Die Stelle ist in Vollzeit, oder wahlweise auch in Teilzeit (mind.
32 Stunden / Woche) zu besetzen.

Klingt interessant?

Dann bewerben Sie sich jetzt
online und richten Sie Ihre
Bewerbung bitte an Herrn
Vrochte.

GOLDBECK West GmbH
Niederlassung Kéln-Bonn
Headquarters Hurth 3, 50354
Harth

Tel. +49 2233 39197 O
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