GOLDBECK

Inside Sales Specialist
(m/w/d)

Ort: Erfurt

Aufgaben

I Erstellung von Markt- und Branchenanalysen far das
Vertriebsgebiet

I Strukturierte und systematische Marktbearbeitung zur
Erhéhung der Marktdurchdringung

I Analyse der Zielgruppen durch Recherchen, Datenerfassung
und -auswertung

I Identifikation potenzieller Neukunden

I Durchfuhrung von Kunden-Erstansprachen

I Erstellung von Bedarfs- und Potenzialanalysen

I Evaluierung und Pflege von Unternehmer-Netzwerken

| Organisation und Durchfuhrung von Kunden-, Messe- und
Baustellenevents

| Steigerung der Bekanntheit der GOLDBECK-Produkte in
Zusammenarbeit mit dem Vertrieb

Uber GOLDBECK

GOLDBECK realisiert zukunftsweisende Immmobilien in Europa. Wir verstehen Gebaude als
Produkte und bieten alle Leistungen aus einer Hand: vom Design Uber den Bau bis zu
Services im Betrieb. Aktuell beschaftigt unser Familienunternehmen mehr als 13.000
Mitarbeitende an Uber 100 Standorten bei einer Gesamtleistung von Uber 6,3 Mrd. Euro.
Unser Anspruch ,building excellence"” steht dabei fUr Spitzenleistungen beim Planen,
Bauen und Betreiben sowie die Weiterentwicklung unserer Talente — Zukunftsfahigkeit

inklusive.
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Profil

I Abgeschlossene Ausbildung oder ein Studium (idealerweise
mit Schwerpunkt im Marketing)

I Ggf. Berufserfahrung in einem Bereich der Immobilien- oder
Baubranche (wunschenswert)

I hohe IT-Affinitat in Verbindung mit umfangreichen
Kenntnissen in der Gestaltung digitaler Formate und
Prasentationen

I Selbststandige und verbindliche Arbeitsweise sowie
Organisationstalent

I Konzeptionelle Fahigkeiten, gepaart mit analytischem und
strategischem Denken

I Sympathisches und verbindliches Auftreten

I Hohes Maf an Zuverlassigkeit sowie
Verantwortungsbewusstsein

Klingt interessant?

Dann bewerben Sie sich jetzt
online und richten Sie Ihre
Bewerbung bitte an Frau
Lindenlaub.

GOLDBECK Ost GmbH
Niederlassung Bestands- und
Wohngebaude Erfurt
Gewerbepark Thoreyer Strasse 1
99334 Amt Wachsenburg/ OT
Ichtershausen
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