GOLDBECK

Sales Manager (m/w/d)
fur moderne Buro- und
Schulgebaude

Architekten / Bauingenieure /
Wirtschaftsingenieure (Bau)

Ort: DUsseldorf (Monheim am
Rhein)

Aufgaben

Als Sales Manager haben Sie die Moglichkeit, Kunden durch
Ihre qualifizierte Ansprache, Ihr hohes Beratungsniveau und
exzellentes Fachwissen zu Uberzeugen und mit Ihnen
gemeinsam anspruchsvolle Gebaude zu konzipieren und
entstehen zu lassen.

I Aufbau und Entwicklung der Marktprasenz im kommunalen
Bereich (Region Rheinland)

I Eigenverantwortliche Bearbeitung und Betreuung von
Vergabeverfahren, vom ersten Kontakt bis zum
Vertragsabschluss

I Erarbeitung von technischen Konzepten und vollstandigen
Angeboten im Kontext von Neubau oder dem Bauen im
Bestand

I Steuerung des interdisziplindren Angebot-Projektteams aus
den Bereichen Architektur, Fachplanung & Kalkulation

I Betreuung der Baukostenermittlung und Analyse

| Gestaltung, Verhandlung und Abschluss von Vertragen

Uber GOLDBECK

GOLDBECK realisiert zukunftsweisende Immmobilien in Europa. Wir verstehen Gebaude als
Produkte und bieten alle Leistungen aus einer Hand: vom Design Uber den Bau bis zu
Services im Betrieb. Aktuell beschaftigt unser Familienunternehmen mehr als 13.000
Mitarbeitende an Uber 100 Standorten bei einer Gesamtleistung von Uber 6,3 Mrd. Euro.
Unser Anspruch ,building excellence"” steht dabei fUr Spitzenleistungen beim Planen,
Bauen und Betreiben sowie die Weiterentwicklung unserer Talente — Zukunftsfahigkeit

inklusive.

Unser Geschaftsbereich ist auf den Bau komplexer BUro- und Schulgebaude spezialisiert.
Bei uns erwarten Sie spannende GroRprojekte, die GOLDBECK bereits in der Planung
intensiv betreut, gestaltet und je nach Erfordernis in einem individuellen Angebot auf

unsere Kunden abstimmt.

Job-ID: 10757

Profil

Erfolgreich abgeschlossenes Studium im Bereich
Architektur, Bauingenieurwesen,
Wirtschaftsingenieurwesen (Bau) oder einer vergleichbaren
Qualifikation

=

=

Mehrjahrige Erfahrung in der Bau- oder Projektleitung von
schlusselfertigen Buros oder Schulen winschenswert,
wahlweise im Kontext von Neubau oder dem Bauen im
Bestand

=

Kenntnisse auf den Gebieten Kalkulation, VOB,
Ausfuhrungsplanung, Vertragswesen und BauausfUhrung

I Sie haben stets die Kundenperspektive im Blick und Freude
am eigenstandigen und unternehmerischen Handeln

I Es gelingt Innen andere zu Uberzeugen und von Ihren Ideen
zu begeistern

Klingt interessant?

Dann bewerben Sie sich jetzt
online und richten Sie Ihre
Bewerbung bitte an Herrn
Schmidt.

GOLDBECK West GmbH
Niederlassung Buro- und
Schulgebaude Rhein-Ruhr
Rheinpromenade 4, 40789
Monheim

Tel. +49 2173 94458 104
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