GOLDBECK

Sales Manager (m/w/d)
Hochbau - Tragwerk &

Gebaudehulle

FUr unsere neu gegrundete
Vertriebsgesellschaft

Ort: Bielefeld

Aufgaben

I Aktiver Aufbau eines Kundennetzwerks durch gezielte
Gewinnung von Neukunden, ErschlieBung neuer
Marktsegmente und Pflege des Kundenstamms

I Durchfuhrung einer umfassenden Kundenberatung von
den ersten Gesprachen bis zur Vertragsverhandlung und
kontinuierliche Kundenbetreuung

I Erstellung von Kalkulationen und Angeboten sowie
selbststandige Auftragsverhandlung

I Umfassende Projektbegleitung und konsequente
Projektverfolgung

| Enge Zusammenarbeit mit den projektbeteiligten
Bereichen und Produktionsstandorten

I Verantwortung fur die Integration von Markt-Feedback im
Produktmanagement sowie die kontinuierliche
Verbesserung unserer Produkte und Ablaufe

Uber GOLDBECK

GOLDBECK realisiert zukunftsweisende Immmobilien in Europa. Wir verstehen Gebaude als
Produkte und bieten alle Leistungen aus einer Hand: vom Design Uber den Bau bis zu
Services im Betrieb. Aktuell beschaftigt unser Familienunternehmen mehr als 13.000
Mitarbeitende an Uber 100 Standorten bei einer Gesamtleistung von Uber 6,3 Mrd. Euro.
Unser Anspruch ,building excellence"” steht dabei fUr Spitzenleistungen beim Planen,
Bauen und Betreiben sowie die Weiterentwicklung unserer Talente — Zukunftsfahigkeit

inklusive.

Job-ID: 10553

Profil

I Erfolgreich abgeschlossenes Studium in den
Fachrichtungen Architektur, Bauingenieurwesen,
Wirtschaftsingenieurwesen (Bau) oder vergleichbares

I Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb von Bauprodukten
sowie in der Projektleitung oder Planung, idealerweise im
Hochbau

I Tiefgehendes technisches Verstandnis im Bereich Hochbau
sowie fundierte Kenntnisse Uber Bauablaufe

I Unternehmerische Verantwortungsbereitschaft sowie ziel
und -ergebnisorientiertes Denken und Handeln

I Leidenschaftliches Engagement fur die Identifizierung und
ErschlieBung neuer Geschaftsmoglichkeiten sowie ein
breites Netzwerk, insbesondere in der Baubranche

I Uberdurchschnittliche Koommunikationsfahigkeiten,
ausgepragte Kundenorientierung und hohe
Uberzeugungskraft

Klingt interessant?

Dann bewerben Sie sich jetzt
online und richten Sie Ihre
Bewerbung bitte an Frau Hanna
Niemeyer

GOLDBECK Elements GmbH
Ummelner Str. 4-6, 33649
Bielefeld

Tel. +49 521 9488-2964
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