GOLDBECK

Teamleitung (m/w/d)
Vertrieb

Ort: MUnchen

lhr Aufgaben

I Strategische Vertriebssteuerung: Sie entwickeln und
implementieren Vertriebsstrategien fur lhren
Verantwortungsbereich, analysieren Marktpotenziale und
leiten daraus MaBnahmen zur nachhaltigen
Geschaftsentwicklung mit ihrem Team ab.

=

Kunden- und Stakeholdermanagement: Sie sind
Ansprechpartner fur Kunden und wichtige Stakeholder,
unterstltzen lhr Team bei komplexen Verhandlungen und
reprasentieren das Unternehmen nach auf3en.

=

Schnittstellenmanagement: Sie arbeiten eng mit anderen
Abteilungen wie Planung, Kalkulation und
Projektmanagement zusammen, um eine optimale

Kundenbetreuung und Projektrealisierung sicherzustellen.

=

Reporting und Prozessoptimierung: Sie analysieren
regelmanig die Vertriebskennzahlen, leiten
Optimierungspotenziale ab und berichten an die
Niederlassungsleitung.

=

FUhrung und Entwicklung des Vertriebsteams: Sie
Ubernehmen die fachliche und optional disziplinarische

FUhrung unserer Verkaufsingenieure. Dabei fordern Sie die
individuelle Entwicklung und sorgen fur eine motivierende

Teamkultur.

Uber GOLDBECK

GOLDBECK realisiert zukunftsweisende Immmobilien in Europa. Wir verstehen Gebaude als
Produkte und bieten alle Leistungen aus einer Hand: vom Design Uber den Bau bis zu
Services im Betrieb. Aktuell beschaftigt unser Familienunternehmen mehr als 13.000
Mitarbeitende an Uber 100 Standorten bei einer Gesamtleistung von Uber 6,3 Mrd. Euro.
Unser Anspruch ,building excellence"” steht dabei fUr Spitzenleistungen beim Planen,
Bauen und Betreiben sowie die Weiterentwicklung unserer Talente — Zukunftsfahigkeit

inklusive.

Job-ID: 10849

Ihr Profil

I Sie verfUgen Uber ein abgeschlossenes Studium der
Architektur, des Bauingenieurwesens, des
Wirtschaftsingenieurwesens (Bau) oder einer vergleichbaren
Fachrichtung.

I Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb, idealerweise in
der Baubranche, sowie nachweisbare FUhrungserfahrung
bringen Sie mit

I Kenntnisse in Kalkulation, Vertragswesen sowie der VOB
sind von Vorteil.

I Sie behalten stets die Perspektive unserer Kunden im Blick
und Uberzeugen durch eigenstandiges, unternehmerisches
Handeln sowie Freude an der Teamarbeit.

I Sie wissen Ihre ausgepragte Empathie und
Kommunikationsstarke sowie FUhrungskompetenz
gewinnbringen einzubringen.

Klingt interessant?

Klingt interessant?

Dann bewerben Sie sich jetzt
online und richten Sie Ihre
Bewerbung bitte an unseren

Niederlassungsleiter, Mathias
Hamann. Wir freuen uns auf Sie!

GOLDBECK sud GmbH
Niederlassung Munchen
Anna-Sigmund-Stral3e 2-4, 82061
Neuried

Tel. +49 89 614547 1M
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